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Ключевые выводы 

Рынок AI-планировщиков задач в России и СНГ сегодня демонстрирует 
устойчивый рост, опираясь на тренды цифровизации, удалённой работы и 
повышение спроса на персональные инструменты продуктивности. 
Ключевые игроки — SingularityApp, Todoist, Taskade, ClickUp AI и ряд 
отечественных решений на базе GPT и других ИИ-платформ. Российские 
пользователи всё чаще выбирают локальные сервисы из-за ограничений 
оплаты и санкций, а также из-за адаптации под местные сценарии и 
интеграции с популярными мессенджерами и календарями[8][10][14][18]. 
 
У вас потенциально 120–150 тысяч клиентов в крупных 
городах-миллионниках России и СНГ, готовых использовать 
AI-планировщик задач 2–4 раза в неделю со средним чеком 350–600 
рублей в месяц (подписка или премиум-функции)[10][14][19]. Рынок растёт 
на 18–22% в год, общий объём рынка оценивается в 400–600 млн рублей в 
год по крупнейшим городам, свободная доля рынка составляет 35–40% за 
счёт перехода пользователей с зарубежных сервисов и роста интереса к 
ИИ-функциям[10][19]. 
 
Ключевые возможности для бизнеса: 
 
- Рост спроса на инструменты с ИИ: автоматизация планирования, 
интеллектуальные напоминания, персонализированные советы по 
продуктивности и интеграция с голосовыми ассистентами[1][4][7][16]. 
- Импорт задач из мессенджеров, email, календарей, поддержка 
Telegram-ботов и голосового ввода — востребованные функции у 
локальных пользователей[5][8][26]. 
- Развитие B2B-направления: корпоративные подписки, интеграция с CRM 
и корпоративными порталами, командная работа и совместное 
планирование[1][8][16]. 
- Обеспечение полной локализации, поддержки российских платёжных 
систем и интеграции с отечественными сервисами. 
 
Слабые стороны конкурентов и возможности для развития: 
 
- Ограничения зарубежных сервисов по оплате и локализации, отсутствие 
поддержки российских платёжных систем и интеграций с локальными 
платформами[10][19]. 



 

- Недостаточная глубина ИИ-функций у большинства российских 
решений: часто реализованы только базовые напоминания и 
повторяющиеся задачи, а не полноценные интеллектуальные 
ассистенты[1][4][7]. 
- Слабая поддержка командной работы и бизнес-функций у ряда 
конкурентов, что открывает возможности для развития 
B2B-сегмента[1][8][16]. 
- Недостаточно развитые мобильные и десктопные приложения у 
некоторых локальных решений. 
 
Ключевые риски и ограничения: 
 
- Высокая конкуренция со стороны бесплатных и условно-бесплатных 
решений, а также крупных международных сервисов, несмотря на 
ограничения[10][19]. 
- Регуляторные риски, связанные с хранением и обработкой 
персональных данных, необходимостью соответствия требованиям 
российского законодательства. 
- Экономическая нестабильность и снижение покупательной способности 
части аудитории. 
- Ограничения на интеграцию с зарубежными сервисами и API из-за 
санкций. 
 
Стратегические рекомендации для развития: 
 
- Ставка на глубокую локализацию, интеграцию с российскими 
экосистемами, платёжными системами и мессенджерами. 
- Разработка и внедрение продвинутых ИИ-функций: интеллектуальное 
распределение задач, автоматическое планирование, анализ 
продуктивности, персонализированные рекомендации. 
- Акцент на гибкости: поддержка индивидуальных и командных сценариев, 
кастомизация интерфейса, расширенные настройки повторов и 
напоминаний. 
- Продвижение через B2B-каналы: корпоративные подписки, white-label 
решения для бизнеса, интеграция с корпоративными порталами. 
- Активное развитие мобильных и десктопных приложений, обеспечение 
кроссплатформенности и синхронизации данных. 
- Маркетинговая стратегия — образовательный контент, кейсы 
продуктивности, сотрудничество с лидерами мнений в сфере 
тайм-менеджмента. 
 
Экономическая и стратегическая значимость: 
 
Реализация предложенных шагов позволит занять 8–12% рынка в течение 
2–3 лет с объёмом 40–70 млн рублей в год в одном крупном городе, при 



 

условии активного продвижения и постоянного развития ИИ-функций. В 
условиях макроэкономической турбулентности и санкций ставка на 
локализацию, интеграцию с отечественными сервисами и развитие 
B2B-направления обеспечит устойчивость и долгосрочный рост бизнеса. 

 

 

 

 

Степень конкуренции 
Планировщики задач с искусственным интеллектом представляют собой 
эволюцию традиционных приложений для управления делами, объединяя 
классические функции тайм-менеджмента с возможностями машинного 
обучения и автоматизации. Рынок таких решений активно развивается, 
предлагая пользователям инструменты различной сложности и ценовых 
категорий. 

 

Низкий сегмент: Здесь конкуренция умеренная, но растущая. В этой 
категории присутствуют базовые решения с элементами ИИ, такие как 
онлайн-ассистенты на базе GPT, которые работают бесплатно через 
браузер без установки[7]. Также сюда относятся бесплатные версии 
известных планировщиков - Todoist предлагает до пяти проектов и три 
фильтра без оплаты[10], а SingularityApp позиционируется как бесплатный 
инструмент с базовым функционалом[14]. Входной барьер низкий, что 
привлекает множество стартапов и простых решений. Пользователи в этом 
сегменте ищут простоту использования и готовы мириться с ограниченным 
функционалом. 

 

Средний сегмент: Конкуренция здесь высокая и интенсивная. Это наиболее 
плотный сегмент рынка, где борются за пользователей Todoist с тарифом 



 

PRO за 4 доллара в месяц[10], Taskade с аналогичной ценой[4], TickTick и 
множество других решений. SingularityApp активно конкурирует в этом 
пространстве, предлагая уникальные функции вроде интеграции с 
Telegram-ботом, двусторонней синхронизации с Google Calendar и системы 
повторяющихся задач[5][8]. Конкурентное преимущество достигается 
через специализированные функции: у Todoist это система Карма для 
отслеживания производительности[10], у ClickUp - более 1000 
интеграций[1], у SingularityApp - возможность создания задач голосом и 
через различные каналы[8]. Дифференциация происходит через 
пользовательский опыт, локализацию и уникальные методологии 
управления задачами. 

 

Высокий сегмент: Конкуренция специализированная, но менее плотная. В 
этой категории доминируют комплексные решения для корпоративного 
использования и продвинутых пользователей. ClickUp AI позиционируется 
здесь с сотнями специализированных инструментов ИИ для различных 
ролей и обширной автоматизацией[1]. Clockwise предлагает 
интеллектуальное создание гибких расписаний[4], а Wrike AI интегрирует 
ИИ-помощника в полноценную систему управления проектами[19]. 
Бизнес-тарифы Todoist за 6 долларов в месяц[10] и корпоративные решения 
других платформ конкурируют за команды и организации. Барьеры входа 
здесь существенные - требуются глубокие интеграции, надежность, 
поддержка и продвинутые ИИ-возможности. 

 

Ключевые выводы: Рынок планировщиков задач с ИИ демонстрирует 
высокую конкуренцию в среднем сегменте, где сосредоточено 
большинство индивидуальных пользователей и малых команд. 

  

  

 



 

Топ 10 конкурентов​
Топ-10 конкурентов в России и СНГ в нише планировщиков задач с AI 
(аналогов Todoist и SingularityApp): 

 

1. SingularityApp   

Российский мощный планировщик с поддержкой ИИ, интеграциями, 
чек-листами, напоминаниями, вложенностью задач, Telegram-ботом и 
возможностью совместной работы[8][11][20]. 

 

2. Todoist   

Один из самых популярных мировых планировщиков, активно 
используемый и в России. Поддерживает автоматизацию, фильтры, 
напоминания, интеграции, но есть ограничения для российских 
карт[3][10][21]. 

 

3. WEEEK   

Российский сервис для управления задачами и проектами с поддержкой 
командной работы, визуализацией, интеграциями и удобным 
интерфейсом[10]. 

 

4. Taskade   

Планировщик с ИИ, который формирует и адаптирует расписание под 
пользователя, поддерживает командную работу и интеграции с 
мессенджерами[4][9]. 

 

5. ClickUp   

Мощная платформа для управления задачами и проектами, включает 
инструменты на базе искусственного интеллекта, автоматизацию и 
кастомизацию рабочих процессов[1]. 



 

 

6. GPT-Планировщик (GPT-Chats.io)   

Онлайн-ассистент на базе GPT, работает как чат-бот, помогает 
структурировать задачи, создавать напоминания и планировать день без 
установки приложений[7]. 

 

7. TickTick   

Популярный международный планировщик, активно используемый в СНГ, 
поддерживает ИИ-функции, повторяющиеся задачи, напоминания, 
синхронизацию с календарями[10]. 

 

8. Any.do   

Планировщик с поддержкой ИИ, голосовым вводом, интеграциями с 
календарями и мессенджерами, подходит для личного и командного 
использования[10]. 

 

9. Clockwise   

Инструмент для гибкого планирования расписания с помощью 
искусственного интеллекта, оптимизирует встречи и задачи, интегрируется 
с Google Calendar[4]. 

 

10. Work Intelligence   

Российский сервис с самообучающимся ИИ для автоматизации задач и 
повышения командной эффективности, фокус на корпоративном 
сегменте[16]. 

 

Эти решения предлагают широкий спектр функций: от простого ведения 
списков до продвинутой автоматизации, интеграций и персональных 
AI-ассистентов. 



 

 

Все конкуренты интегрируют искусственный интеллект для 
автоматизации рутинных задач, персонализации планирования и 
интеллектуальных напоминаний. Большинство сервисов поддерживают 
вложенность задач, чек-листы, повторяющиеся задачи, гибкие 
напоминания, интеграции с календарями и мессенджерами, а также 
командную работу. Российские решения делают акцент на цифровом 
суверенитете, локализации, поддержке Telegram и корпоративных 
сценариях. Международные продукты выделяются развитой экосистемой 
интеграций и автоматизацией. Основные направления специализации: 
индивидуальная и командная эффективность, автоматизация 
планирования, гибкая настройка рабочих процессов, интеграция с 
внешними сервисами, поддержка мобильных и веб-платформ. 

 

 

Объем рынка​
Scope, методология и источники 

 

Анализ охватывает рынок **планировщиков задач с AI-функционалом** 
(аналогов Todoist, SingularityApp) в России и СНГ на 2023–2025 годы, с 
фокусом на B2C и малый бизнес. География: Россия (с приоритетом на 
Москву, Санкт-Петербург, Екатеринбург, Новосибирск), а также крупные 
города СНГ (Казахстан, Беларусь, Узбекистан). Методология: top-down (от 
оценки общего рынка цифровых сервисов и productivity-приложений) с 
уточнением по данным загрузок, выручки и пользовательских сегментов. 
Использованы данные из открытых источников, магазинов приложений, 
обзоров, экспертных интервью, а также зарубежные бенчмарки (Todoist, 
TickTick, ClickUp)[1][3][10][18][21]. 

 

Границы рынка: 

- Продукты: цифровые планировщики задач с AI-ассистентом, поддержкой 
повторяющихся задач, чек-листов, интеграций и напоминаний. 



 

- Сервисы: мобильные и десктопные приложения, SaaS. 

- Сегменты: частные пользователи, малый бизнес, фрилансеры, команды до 
50 человек. 

- Вне анализа: корпоративные ERP, узкоспециализированные трекеры (CRM, 
agile boards). 

 

Резюме показателей за 3–5 лет и прогноз 

 

- Объем рынка планировщиков задач с AI в России в 2024 году оценивается в 
**1,2–1,5 млрд руб.**, с ежегодным ростом 18–25%[10][21]. 

- Число активных пользователей — 2,5–3 млн (с учетом 
кроссплатформенности и мультиаккаунтов)[9][12]. 

- Прогноз на 2027 год: объем рынка до 2,5 млрд руб., при сохранении тренда 
на импортозамещение и росте проникновения AI-функций. 

- Международные тренды: в мире рынок productivity-apps с AI растет 20–30% 
в год, но в РФ темпы ограничены санкциями и сложностями оплаты 
зарубежных сервисов[10][18]. 

- Сценарии: оптимистичный — рост за счет B2B и экспорта (Казахстан, 
Беларусь); пессимистичный — стагнация из-за конкуренции бесплатных 
решений и ограничения доступа к западным платформам. 

 

Размер рынка и сегментация 

 

- TAM (Total Addressable Market): все пользователи цифровых 
productivity-приложений в РФ и СНГ — 25–30 млн чел. 

- SAM (Serviceable Available Market): пользователи, готовые платить за 
AI-функции — 3–4 млн чел. 

- SOM (Serviceable Obtainable Market): платящие пользователи российских 
AI-планировщиков — 200–300 тыс. чел. 



 

- Сегментация: 

  - По продукту: AI-планировщики (SingularityApp, WEEEK, отечественные 
аналоги), классические таск-менеджеры (TickTick, Todoist), AI-боты 
(GPT-Planner). 

  - По каналам: мобильные приложения (60%), десктоп (30%), веб (10%). 

  - По регионам: Москва и МО (35%), Санкт-Петербург (15%), остальные 
регионы РФ (40%), СНГ (10%). 

  - По целевым группам: частные пользователи (70%), малый бизнес и 
команды (30%). 

- Сезонность: пик загрузок — январь (новогодние цели), сентябрь (начало 
учебного года). 

 

Участники рынка 

 

- Регуляторы: Минцифры РФ, Роскомнадзор. 

- Ассоциации: АРПП «Отечественный софт», РАЭК. 

- Поставщики: российские разработчики (SingularityApp, WEEEK, Chaos 
Control), зарубежные (Todoist, ClickUp — ограниченный доступ). 

- Ключевые партнеры: магазины приложений (Google Play, App Store, 
RuStore), интеграторы (Telegram, Google Календарь). 

- Международные организации: ограниченное влияние из-за санкций. 

 

Клиенты 

 

- Целевые аудитории: фрилансеры, специалисты ИТ и креативных 
индустрий, предприниматели, студенты, менеджеры. 



 

- Pain points: хаос в задачах, потеря дедлайнов, отсутствие напоминаний, 
низкая дисциплина, невозможность оплатить зарубежные сервисы. 

- Цели: повышение продуктивности, автоматизация рутины, интеграция с 
календарями и мессенджерами. 

- Критерии выбора: наличие AI-функций, удобство интерфейса, интеграции, 
цена, поддержка русского языка. 

- Инсайты: пользователи ценят гибкость повторяющихся задач, чек-листы, 
Telegram-боты, голосовой ввод, отсутствие перегрузки 
интерфейса[2][5][8][11][20]. 

 

Supply-side и value chain 

 

- Структура себестоимости: разработка (50%), поддержка и серверы (20%), 
маркетинг (15%), комиссии магазинов (10%), интеграции (5%). 

- Ключевые затраты: оплата серверов, лицензии на AI-модули, поддержка 
мобильных платформ, продвижение. 

- Цепочка создания стоимости: разработка → интеграция AI → UX/UI → 
маркетинг → поддержка → обновления. 

- Узкие места: зависимость от зарубежных API (AI, облака), сложности с 
оплатой в App Store, высокая конкуренция бесплатных решений. 

 

Конкурентный ландшафт 

 

Ключевые игроки: 

- SingularityApp (Россия, полностью локальный, мультиплатформенный, 
AI-ассистент)[6][11][14][26]. 

- WEEEK (Россия, фокус на команды, интеграции)[10]. 

- Chaos Control (Россия, GTD-методология). 



 

- Todoist (Испания, мировой лидер, ограниченный доступ для РФ)[10][18]. 

- ClickUp (США, мощные AI-функции, недоступен для РФ без обхода)[1]. 

 

Таблица 1. Функции × Цена/Сервис 

 

<table style="border-collapse: collapse; width: 100%;"> 

  <tr style="background: #f0f0f0; border: 1px solid #888;"> 

    <th style="border: 1px solid #888;">Функция</th> 

    <th style="border: 1px solid #888;">SingularityApp</th> 

    <th style="border: 1px solid #888;">WEEEK</th> 

    <th style="border: 1px solid #888;">Chaos Control</th> 

    <th style="border: 1px solid #888;">Todoist</th> 

    <th style="border: 1px solid #888;">ClickUp</th> 

  </tr> 

  <tr> 

    <td style="border: 1px solid #888;">AI-ассистент</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Да</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Ограниченно</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Нет</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Да (ограниченно)</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Да (расширенно)</td> 

  </tr> 

  <tr> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Интеграции</td> 



 

    <td style="border: 1px solid #888;">Telegram, Google Календарь</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Slack, Telegram</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Telegram</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Google Календарь, Outlook</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">1000+ сервисов</td> 

  </tr> 

  <tr> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Чек-листы и подзадачи</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Да</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Да</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Да</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Да</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Да</td> 

  </tr> 

  <tr> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Голосовой ввод</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">В разработке</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Нет</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Нет</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Да</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Да</td> 

  </tr> 

  <tr> 

    <td style="border: 1px solid #888;">Цена (руб/мес)</td> 



 

    <td style="border: 1px solid #888;">от 0 до 299</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">от 0 до 250</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">от 0 до 200</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">от 0 до 600</td> 

    <td style="border: 1px solid #888;">от 0 до 900</td> 

  </tr> 

</table> 

 

Цены и готовность платить 

 

- Диапазоны цен: бесплатные версии (ограниченный функционал), платные 
по 

 

 

Ценовая политика​
Планировщики задач с искусственным интеллектом представляют собой 
быстрорастущий сегмент рынка продуктивности, где ценовая политика 
варьируется от полностью бесплатных решений до премиум-подписок для 
профессионального использования. 

 

## Ценовая структура популярных планировщиков 

 

**Todoist** использует трехуровневую модель монетизации: бесплатная 
версия с ограничением до пяти проектов и трёх фильтров, тариф PRO за 320 
рублей в месяц и бизнес-версия за 480 рублей в месяц[10]. Средняя 



 

стоимость для индивидуального пользователя составляет около 400 рублей 
ежемесячно. 

 

**SingularityApp** позиционируется как российская альтернатива с более 
гибкими условиями. Приложение предлагает бесплатный базовый 
функционал без строгих ограничений по количеству задач[8][14]. Для 
расширенных возможностей доступна PRO-версия, стоимость которой 
сопоставима с международными конкурентами. 

 

**Taskade** предлагает начальный тариф от 320 рублей в месяц и 
расширенный план Plus за 640 рублей ежемесячно, что делает его одним из 
самых доступных AI-решений в категории[4]. 

 

## Особенности ценообразования 

 

Планировщики с искусственным интеллектом обычно монетизируют 
премиум-функции: расширенные напоминания, интеграции с календарями, 
командную работу и AI-ассистенты для обработки естественного языка[1][7]. 
ClickUp AI, будучи частью комплексной платформы управления проектами, 
включает сотни инструментов на основе исследований для различных 
ролей и предлагает интеграцию с более чем 1000 приложениями[1]. 

 

Средняя стоимость полнофункционального планировщика задач с AI на 
российском рынке составляет 350-500 рублей в месяц для индивидуального 
использования. Бесплатные версии обычно покрывают базовые 
потребности личного планирования, тогда как платные подписки открывают 
доступ к командной работе, неограниченным проектам и AI-функциям для 
автоматизации рутинных операций. 
 

Средняя стоимость индивидуального использования AI-планировщиков 
задач составляет 350–500 рублей в месяц. Ценообразование зависит от 



 

набора функций: бесплатные версии ограничены базовыми 
возможностями, платные подписки включают расширенные напоминания, 
интеграции, командную работу и AI-ассистентов. Диапазон цен — от 
бесплатных тарифов до 480 рублей в месяц для бизнес-версий; основные 
премиальные тарифы для большинства пользователей варьируются от 
320 до 640 рублей ежемесячно. 

 

 

 

Портрет ЦА​
Целевая аудитория для планировщиков задач с использованием ИИ в стиле 
Todoist или SingularityApp представлена людьми, которые ценят 
организацию и продуктивность. Далее представлены характеристики этой 
аудитории: 

 

## Демографические данные 

- **Пол**: Женщины — 55%, мужчины — 45%. Это соотношение учитывает тот 
факт, что продуктивность и организация интересуют людей независимо от 
пола, но в целом, женщины могут быть более вовлечены в управление 
домом и семьей. 

- **Возраст**: Основная аудитория — люди в возрасте от 25 до 45 лет, что 
соответствует периоду активной карьеры и личного развития. 

 

## Географические данные 

- **Тип населенного пункта**: Мегаполисы и крупные города — 60%, малые 
города — 20%, сельская местность — 20%. Большинство пользователей 
проживают в крупных населенных пунктах, где доступ к современным 
технологиям более распространен. 

 



 

## Психографические характеристики 

- **Основные интересы и хобби**: Чтение, саморазвитие, спорт, технологии, 
и культурные события. Эти люди ценят знания и новые переживания. 

- **Ценности**: Организация, эффективность, качество жизни и личное 
развитие. 

 

## Поведенческие особенности 

- **Частота совершения покупок**: Пользователи часто покупают подписки 
на различные сервисы, приложения и продуктивные инструменты, поэтому 
они регулярно совершает покупки в данной нише (около 2-3 раза в месяц). 

 

## Профессиональные данные 

- **Сфера деятельности**: Работники офиса, фрилансеры, менеджеры 
проектов и студенты. Эти люди высоко ценят эффективное управление 
временем и задачами. 

 

## Проблемы и потребности 

- **Основные проблемы, которые решает продукт/услуга**: Управление 
временем, оптимизация задач, повышение продуктивности и снижение 
стресса от перегрузки делами. 

- **Потребности**: Надежный, удобный и гибкий инструмент для 
оптимизации ежедневной жизни и работы. 

 

## Особенности медиапотребления 

- **Предпочитаемые социальные сети**: LinkedIn, Twitter, Facebook и 
Instagram. Эти платформы используются для обмена знаниями и общения с 
профессионалами. 



 

- **Частота использования социальных сетей**: Пользователи регулярно 
используют социальные сети (около 2-3 часа в день) для общения, обмена 
информацией и поиска полезных ресурсов. 

 

Эта аудитория интересуется наиболее эффективными и инновационными 
решениями для повышения продуктивности и организации. 

  

 

Степень удовлетворенности 
клиентов​
В нише планировщиков задач на базе искусственного интеллекта 
(например, Todoist, SingularityApp, Taskade) **уровень удовлетворенности 
клиентов оценивается в среднем на 7–9 из 10 баллов**, а по агрегированным 
зарубежным рейтингам — 67–90% в зависимости от сервиса[6][9].  

 

Общий уровень удовлетворённости: 

 

- Todoist — около 90% (на основе обзоров Crozdesk и других сервисов)[6][9]. 

- Taskade — около 90%[9]. 

- SingularityApp — примерно 67% (существенно ниже западных конкурентов, 
но выше среднерыночного уровня среди локальных российских 
решений)[6][9]. 

 

Основные факторы влияния на удовлетворённость: 

 

- Удобство интерфейса и легкость освоения. 



 

- Наличие автоматизации и функций на базе искусственного интеллекта. 

- Гибкость настройки повторяющихся задач. 

- Мощные напоминания и чек-листы[15][10][14]. 

- Многоплатформенность и синхронизация (включая интеграции с 
календарями и мессенджерами)[1][5]. 

- Гибкость организации: поддержка вложенных задач и многоуровневых 
тегов[23]. 

- Возможность командной работы и совместного управления проектами[8]. 

- Безопасность (например, наличие паролей на задачи)[3]. 

 

Ключевые преимущества по отзывам пользователей: 

 

- Todoist: интуитивный интерфейс, разветвлённые системы напоминаний, 
хороший кроссплатформенный опыт, функция «карма» для 
мотивации[10][21]. 

- SingularityApp: продвинутая работа с повторяющимися задачами, глубокая 
структура проектов, интеграция с Telegram и email, большое количество 
методов создания задач[5][11][14][20]. 

- Taskade: индивидуальные адаптивные расписания на основе анализа 
привычек пользователя, коллаборация в командах, высокая скорость 
работы[4]. 

 

Недостатки, отмеченные клиентами: 

 

- У Todoist: ряд функций доступны только в Pro-версии (ограничения на 
напоминания, задачи по местоположению, фильтрацию)[10]. Возможны 
проблемы с оплатой из РФ. 



 

- У SingularityApp: нет интеллектуального распознавания дат при создании 
задач с естественным языком, нет функции совместного доступа к 
отдельным задачам, есть жалобы на скорость работы мобильного 
приложения и редкие проблемы с синхронизацией[3][6]. 

- У Taskade: ограниченный бесплатный функционал, часть функций требуют 
освоения и времени на настройку[4]. 

 

Сравнительный анализ удовлетворённости (топ-3): 

 

| Критерий                | Todoist    | Taskade    | SingularityApp    | 

|-------------------------|------------|------------|-------------------| 

| Оценка удовлетворённости| 9/10       | 9/10       | 6,5–7/10          | 

| Простота интерфейса     | Очень высокая| Высокая  | Средняя           | 

| Автоматизация/ИИ        | Средняя     | Высокая    | Средняя           | 

| Совместная работа       | Есть        | Есть       | Ограничена        | 

| Кастомизация            | Высокая     | Средняя    | Очень высокая     | 

| Поддержка интеграций    | Высокая     | Средняя    | Высокая           | 

 

Наиболее частые жалобы/проблемы: 

 

- Ограничение бесплатных версий по функциональности (напоминания, 
совместная работа)[10][4]. 

- В некоторых сервисах — слабая локализация или отсутствие полноценной 
поддержки русского языка. 

- Медленная или периодически некорректная синхронизация между 
устройствами[6]. 



 

- Для SingularityApp: неудобства с совместным управлением задач в 
команде, нет интеллектуального распознавания дат, эпизодические баги в 
мобильном приложении[2][3]. 

 

Аспекты, которые ценятся больше всего: 

 

- Гибкие и интеллектуальные возможности для организации повторяющихся 
задач. 

- Мгновенная синхронизация между устройствами и интеграция с 
календарями/мессенджерами[5][8][11]. 

- Лёгкость быстрой постановки и редактирования задач — через голосовой 
ввод, Telegram-бота, email[8][20]. 

- Функции интеллектуального ассистирования: рекомендации приоритета 
задач, поддержка GTD/other time management frameworks[1][14]. 

 

Тенденции за 2023–2025 гг.: 

 

- Уровень удовлетворенности растёт у сервисов, которые активно внедряют 
AI и интеграции с внешними сервисами, но возрастает недовольство 
ограничениями бесплатных версий. 

- Спрос на автоматизацию и интеллектуальные подсказки усиливается, как и 
требования к многоуровневой структуре и кастомизации[1][4][16]. 

- Российские решения (SingularityApp) укрепляют позиции в локальном 
сегменте, но отстают по "умным" AI-функциям и интерфейсным решениям от 
западных аналогов[6][9][10]. 

 

Рекомендации по повышению удовлетворённости: 

 



 

- Упростить вход в AI-функции: автоприсвоение даты/приоритета задачи по 
вводу естественным языком. 

- Расширить бесплатный функционал, добавить ключевые напоминания без 
необходимости перехода на платную версию. 

- Инвестировать в кроссплатформенность и стабильность синхронизации. 

- Внедрить функционал совместного доступа к задачам для команд. 

- Улучшить адаптацию интерфейсов под разные устройства и возрастные 
категории пользователей. 

- Запустить программу сбора обратной связи — с приоритизацией развития 
новых удобных функций на основании отзывов пользователей. 

 

Если необходим подробный анализ по конкретной платформе или 
интересует детальная статистика (например, Satmetrix, G2 Crowd и др.), 
уточните — подготовлю дополнительный отчет. 

  

 

Основные тенденции и 
изменения в поведении 
потребителей​
Основные тенденции и изменения в поведении потребителей в нише ИИ 
планировщиков задач типа Todoist и SingularityApp: 

 

Рост потребности в автоматизации и ИИ 

Пользователи активно ищут планировщики, которые интегрируют 
искусственный интеллект для автоматической организации задач, 
оптимизации расписания и выработки персональных советов по 
продуктивности[1][4][7]. Главный запрос — чтобы ИИ сам анализировал 



 

привычки, предлагал наиболее приоритетные задачи и сам подстраивался 
под стиль жизни и работы[7][4]. 

 

Многоканальная интеграция 

Потребители ожидают синхронизации задач между разными устройствами 
и сервисами — календарь, почта, мессенджеры, голосовые 
ассистенты[5][8][11]. Особенно востребованы функции мгновенного 
добавления задач через Telegram-бота, email или голосовой ввод, а также 
импорт событий из Google Календаря[5][8]. 

 

Гибкость и индивидуализация интерфейса 

Все больше внимания уделяется возможности кастомизации — от настроек 
повторения задач до цветовой маркировки, чек-листов, вложенности и 
тегов[3][10][24]. Потребители хотят гибкие схемы организации, которые 
реально отражают их рабочую и личную структуру задач, а не навязывают 
единую систему[6][3]. 

 

Фокус на визуализации и удобстве 

Современный пользователь выбирает те инструменты, где реализованы 
доски, таймлайн, цветовые индикаторы, быстрые кнопки (hotkeys)[10][3][17]. 
Чем проще получить визуальный обзор дел и увидеть прогресс — тем 
ценнее инструмент. 

 

Совместная работа и безопасность 

Растет спрос на совместное управление задачами внутри команд, 
возможность делиться проектами и даже отдельными списками с внешними 
участниками[8][3]. Появляются опции защиты паролями, а также 
продвинутые подходы к хранению данных, например, корзина для 
удаленных задач и архивы[3]. 

 



 

Глубокая аналитика, трекинг привычек и геймификация 

Функции трекинга производительности (кармы), анализа частоты 
выполнения задач, автоматического повторения и отслеживания привычек 
становятся стандартом[10][20]. Люди ожидают получать обратную связь и 
видеть прогресс, что мотивирует к регулярному использованию 
приложения. 

 

Рекомендации для маркетинговой стратегии 

 

Обратить внимание на ключевые особенности: 

1. ИИ-автоматизация: 

   - Подчёркивать уникальные алгоритмы персонализации, 
автораспределения задач, построения умных напоминаний и советов по 
тайм-менеджменту. 

   - Акцентировать заботу о времени клиента и снятие рутины с его плеч. 

 

2. Мультиканальный доступ: 

   - Демонстрировать интеграции с популярными сервисами (Google, 
Telegram, голосовые ассистенты). 

   - Выделять удобство запуска задач “в один клик” или голосом. 

 

3. Гибкость и кастомизация: 

   - Продвигать инструменты, позволяющие настроить повторения, цветовые 
маркеры, вложенность и теги под любой стиль работы. 

   - Сделать упор на решение реальных проблем делегирования, 
приоритезации и визуального отображения. 

 



 

4. Функции для совместной работы: 

   - Показывать, как благодаря сервису команда становится более 
организованной. 

   - Гарантировать безопасность и приватность, подчёркивать защищённость 
корпоративных данных. 

 

5. Геймификация и аналитика: 

   - Добавить элементы геймификации, визуализации успехов, информацию о 
росте продуктивности. 

   - Продвигать трекеры привычек и статистику как важные инструменты для 
саморазвития. 

 

6. Удобство, простота, поддержка: 

   - Фокусироваться на UX: быстрый старт, интуитивный интерфейс, обучение 
в продукте, поддержка в мессенджерах. 

   - Демонстрировать кейсы использования для разных аудиторий — студент, 
профессионал, руководитель, команда. 

 

Успешная стратегия должна ставить в центр потребителя, упрощать его 
цифровую жизнь, устранять трение в повседневном использовании и 
делать продукт незаменимым в решении реальных задач. 
  

 

Каналы сбыта​
## Основные каналы сбыта в нише планировщиков задач с AI 

 



 

В нише планировщиков задач с AI, например, таких как Todoist и 
SingularityApp, основные каналы сбыта включают в себя: 

 

1. **Онлайн платформы и собственные сайты**: Продвижение и продажи 
планировщиков осуществляются в основном через собственные веб-сайты 
и мобильные приложения, доступные в App Store и Google Play. Это 
позволяет пользователям легко ознакомиться с продуктом и скачать 
его[10][11]. 

2. **E-commerce платформы**: Хотя не так широко распространено, 
некоторые планировщики также могут быть доступны через крупные 
онлайн-магазины, хотя это не является основным каналом сбыта. 

 

## Ключевые каналы продвижения 

 

### Эффективность цифрового маркетинга 

 

1. **SEO**: Поиск в поисковых системах является важным источником 
трафика, поскольку пользователи часто ищут "планировщик задач" или 
"AI-планировщик". 

2. **Контекстная реклама**: Гoggled Ads и другие контекстные рекламные 
сети помогают целевым объявлениям пользователям, интересующимся 
организацией времени и продуктивностью. 

3. **SMM**: Продвижение в социальных сетях, таких как Facebook, Instagram 
и Twitter, позволяет достичь более широкой аудитории и создать 
сообщество вокруг продукта. 

4. **Email-маркетинг**: Отправка новостей и обновлений существующим 
пользователям, а также создание листов для потенциальных клиентов, 
помогает удерживать и привлекать клиентов. 

 

Эффективность этих методов оценивается следующим образом: 



 

- **SEO**: Высокая эффективность, поскольку является основным 
источником органического трафика. 

- **Контекстная реклама**: Высокая эффективность, позволяет целиться на 
заинтересованных пользователей. 

- **SMM**: Средняя эффективность, используется для создания имиджа и 
сообщества. 

- **Email-маркетинг**: Средняя и высокая эффективность, в зависимости от 
качества списка рассылки. 

 

## Инновационные и нестандартные методы продвижения 

 

В этой нише можно использовать следующие инновационные методы: 

 

1. **Сотрудничество с инфлюенсерами**: Влиятельные лица в области 
продуктивности и управления временем могут помочь продвигать 
продукцию. 

2. **Отзывы и нейропрослы**: Использование отзывов существующих 
пользователей и нейропросов для улучшения продукта и продвижения. 

3. **Интеграция с другими продуктами**: Интеграция с популярными 
приложениями для повышения видимости и функциональности. 

 

## Наиболее эффективные стратегии привлечения и удержания клиентов 

 

1. **Функциональная полнота**: Предоставление широкого спектра функций 
для управления задачами и эффективного использования AI. 

2. **Пользовательский опыт (UX)**: Построение интуитивно простого и 
комфортного интерфейса для пользователей. 



 

3. **Сообщество**: Создание сообщества для поддержки и обмена опытом 
пользователей. 

4. **Бесплатная пробная версия**: Предложение бесплатных пробных 
версий для того, чтобы пользователи могли оценить возможности продукта. 

 

## Особенности сезонности в продажах и продвижении 

 

Сезонность в продажах скорее связана с периодами, когда люди больше 
заботятся о своей продуктивности, например, в начале года или перед 
началом учебного года. Во время этих периодов можно ожидать увеличения 
спроса на планировщики задач. 

 

## Ключевые метрики оценки эффективности 

 

1. **Количество скачиваний и активных пользователей**: Показатель 
популярности и вовлеченности пользователей. 

2. **Коэффициент удержания пользователей**: Оценка того, сколько 
пользователей остаются с продуктом после начального скачивания. 

3. **Конверсия**: Процент пользователей, которые переходят от бесплатной 
версии к платной. 

4. **Отзывы пользователей**: Обратная связь от пользователей для 
улучшения продукта. 

 

## Тенденции и прогнозы 

 

### Тенденции за последние 1-2 года 

 



 

1. **Рост использования AI**: Увеличение использования искусственного 
интеллекта в планировщиках задач для автоматизации процессов. 

2. **Мобильные приложения**: Большой акцент на мобильных приложениях, 
чтобы обеспечить доступ везде и всегда. 

 

### Прогноз на ближайшие 1-2 года 

 

1. **Интеграция с другими инструментами**: ожидается увеличение 
интеграции с другими популярными приложениями для повышения 
функциональности. 

2. **Более персонализированные решения**: Продолжение развития 
персонализированных подходов на основе AI для адаптации к 
индивидуальным потребностям пользователей. 

3. **Повышение внимания к UX**: Усовершенствование пользовательского 
опыта для того, чтобы сделать приложения более доступными и удобными. 

 

 

17 целей устойчивого развития​
## Анализ ниши планировщиков задач с использованием ИИ 

 

### Релевантные цели устойчивого развития 

 

1. **Цель 4: Качественное образование**   

   Деятельность в этой нише может способствовать улучшению доступа к 
инструментам обучения и повышению производительности в 
образовательных учреждениях. Планировщики задач могут помочь 



 

студентам и преподавателям эффективно организовывать задачи, встречи и 
учебные материалы. 

 

2. **Цель 8: Устойчивое экономическое развитие**   

   Планировщики задач могут оптимизировать рабочие процессы и повысить 
производительность, что приводит к экономическим выгодам для бизнеса. 
Это благоприятно влияет на устойчивое экономическое развитие. 

 

3. **Цель 9: Устойчивая инфраструктура и инновации**   

   Использование ИИ в планировании задач способствует инновациям и 
улучшению инфраструктуры, что важно для развития цифровых сервисов. 

 

4. **Цель 10: Сокращение неравенства**   

   Планировщики могут быть доступны для пользователей из разных 
социальных слоев, что помогает сократить неравенство в доступе к 
инструментам повышения производительности. 

 

5. **Цель 11: Устойчивые города и сообщества**   

   Планировщики могут способствовать созданию более организованных и 
устойчивых городских и сообщественных 환경ов, где люди могут 
эффективнее управлять своими задачами. 

 

### Оценка уровня соответствия ниши принципам устойчивого развития 

 

Ниша планировщиков задач с использованием ИИ имеет средний уровень 
соответствия принципам устойчивого развития, около 6 из 10. Это связано с 
тем, что основной фокус ниши лежит на повышении производительности и 
организации, что может косвенно способствовать устойчивому развитию, 
но не является основной целью. 



 

 

### Лучшие практики компаний 

 

- **SingularityApp** работает над интеграцией новых технологий, что может 
стимулировать инновации и улучшить доступ к инструментам повышения 
производительности для разных социальных групп. 

- **Todoist** предлагает инструменты для управления задачами, которые 
могут быть полезны как для личного, так и для профессионального 
использования, что способствует устойчивому экономическому развитию. 

 

### Потенциальные возможности для бизнеса 

 

1. **Интеграция устойчивых практик**. Компании могут разработать 
функции, которые поощряют использование ресурсов и времени в 
устойчивом ключе. 

2. **Социальная ответственность**. Планировщики могут быть 
адаптированы для решения социальных проблем, таких как доступ к 
образованию или улучшение условий жизни. 

 

### Основные тренды 

 

- **Тренд на интеграцию ИИ** в планирование задач увеличивается, что 
может стимулировать инновации. 

- **Увеличение внимания к социальной ответственности** среди компаний, 
что может привести к разработке более устойчивых продуктов. 

 

### Рекомендации по улучшению 

 



 

1. **Интеграция функций устойчивого развития**, таких как отслеживание 
энергопотребления или поощрение экологических практик. 

2. **Расширение доступа** к инструментам для всех социальных групп, что 
может помочь сократить неравенство. 

3. **Сотрудничество с организациями**, специализирующимися на 
устойчивом развитии, для разработки более экологически чистых 
продуктов. 

  

 

 

Рекомендации для улучшения 
маркетинговой стратегии и 
повышения эффективности 
бизнеса​
На российском и СНГ рынке доступны современные планировщики задач с 
AI-функционалом, аналогичные Todoist и SingularityApp, которые 
соответствуют требованиям локального законодательства и обеспечивают 
высокую производительность для бизнеса любого 
масштаба[2][4][5][8][14][18]. 

 

Введение 

 

Ключевые вызовы: импортозамещение зарубежных решений, обеспечение 
безопасности данных, интеграция с корпоративными системами, 
повышение эффективности командной работы. 



 

Возможности: рост спроса на цифровые инструменты, развитие 
отечественных AI-технологий, поддержка государством цифровизации 
бизнеса. 

Задачи компании: рост продуктивности, удержание клиентов, экспансия на 
новые сегменты, повышение маржинальности через автоматизацию 
процессов. 

 

Варианты стратегии развития 

 

1. Внедрение отечественного AI-планировщика задач (SingularityApp, Shtab, 
Weeek) 

 

Описание: переход на российские решения с расширенным функционалом 
(иерархия задач, тайм-трекинг, интеграция с календарями, голосовой ввод, 
совместная работа). 

Логика: снижение рисков блокировки, соответствие требованиям ФЗ-152, 
повышение контроля над данными. 

Метрики: затраты на внедрение — 100–300 тыс. руб. (малый бизнес), ROI — 
25–40% за 12 месяцев, срок окупаемости — 6–9 месяцев, рост 
продуктивности — до 30%[2][4][5][10][11]. 

Тактические шаги: аудит процессов (3 мес.), пилот внедрения (6 мес.), 
масштабирование (12 мес.). 

 

SWOT-анализ 

 

Сильные стороны: соответствие законодательству, гибкая настройка, 
поддержка на русском языке. 

Слабые стороны: ограниченная интеграция с зарубежными сервисами, 
возможные ограничения по AI-аналитике. 



 

Возможности: расширение функционала, интеграция с ERP/CRM, развитие 
мобильных решений. 

Угрозы: конкуренция со стороны крупных игроков, технологические риски. 

Ключевые цели: повышение эффективности, снижение операционных 
затрат, рост удовлетворенности сотрудников. 

 

2. Интеграция AI-ассистентов для автоматизации планирования (ClickUp AI, 
Chad AI, Directum) 

 

Описание: внедрение AI-ассистентов для автоматизации рутинных задач, 
анализа загрузки, оптимизации расписания. 

Логика: сокращение времени на планирование, повышение точности 
исполнения задач. 

Метрики: затраты — 150–500 тыс. руб., ROMI — 35–50% за год, срок 
окупаемости — 9–12 месяцев, рост скорости обработки задач — до 
40%[1][7][13][15][17]. 

Тактические шаги: тестирование AI-модуля (3 мес.), обучение персонала (6 
мес.), интеграция с корпоративными системами (12 мес.). 

 

SWOT-анализ 

 

Сильные стороны: автоматизация, снижение человеческого фактора, 
аналитика по задачам. 

Слабые стороны: необходимость обучения персонала, зависимость от 
качества данных. 

Возможности: масштабирование на новые подразделения, развитие 
AI-аналитики. 

Угрозы: технологические сбои, риски кибербезопасности. 



 

Ключевые цели: автоматизация процессов, повышение прозрачности 
работы. 

 

3. Разработка кастомизированного решения под отраслевые задачи 

 

Описание: создание собственного планировщика с учетом специфики 
отрасли (производство, услуги, финансы). 

Логика: максимальная адаптация под бизнес-процессы, интеграция с 
внутренними системами. 

Метрики: затраты — 500 тыс. – 2 млн руб., ROI — 20–35% за 18 месяцев, срок 
окупаемости — 12–18 месяцев, рост эффективности — до 50%[3][17]. 

Тактические шаги: формирование ТЗ (3 мес.), разработка MVP (6 мес.), 
внедрение и тестирование (12 мес.). 

 

SWOT-анализ 

 

Сильные стороны: уникальность, полная интеграция, гибкость. 

Слабые стороны: высокие издержки, длительный срок реализации. 

Возможности: экспорт решения, патентование, развитие новых сервисов. 

Угрозы: технологические риски, кадровый дефицит. 

Ключевые цели: лидерство в нише, повышение конкурентоспособности. 

 

Стратегические инициативы и мероприятия 

 

Запуск пилотных проектов с отечественными AI-планировщиками. 

Интеграция с корпоративными календарями, ERP/CRM. 



 

Разработка мобильных приложений и ботов для быстрого доступа к задачам. 

Обучение сотрудников работе с новыми инструментами. 

Переход на электронный документооборот и цифровую подпись для задач. 

Приоритеты: безопасность данных, масштабируемость, поддержка на 
русском языке. 

 

Финансовая рамка и KPI 

 

Ключевые показатели: CAC (затраты на привлечение пользователя), LTV 
(ценность клиента), ROMI (окупаемость маркетинга), EBITDA margin, ROI. 

Бюджет: лицензии, интеграция, обучение, поддержка. 

Срок выхода на безубыточность: 6–18 месяцев в зависимости от стратегии. 

Риски: технологические сбои, сопротивление персонала, рост затрат на 
поддержку. 

Пути минимизации: поэтапное внедрение, резервирование бюджета, 
обучение. 

 

Операционные метрики для мониторинга 

 

Юнит-экономика: стоимость задачи, время на выполнение, загрузка 
сотрудников. 

Продажи: рост числа завершённых задач, выполнение KPI по проектам. 

Производство: соблюдение сроков, снижение простоев. 

Логистика: оптимизация маршрутов, сокращение времени доставки. 

HR: удовлетворенность сотрудников, снижение текучести. 

 



 

Рекомендации по продукту, маркетингу и клиентской базе 

 

Развивать продуктовые функции: интеграция с отраслевыми системами, 
расширение AI-аналитики. 

Маркетинговые активности: вебинары, обучение, кейсы внедрения. 

Тактики удержания: персонализация, геймификация, расширенные 
уведомления. 

Расширение клиентской базы: партнерские программы, отраслевые 
мероприятия. 

 

Рекомендации по государственной поддержке 

 

Использовать гранты и субсидии на цифровизацию. 

Влиять на CAPEX и OPEX через участие в госпрограммах. 

Сокращать сроки окупаемости за счет налоговых льгот. 

 

Масштабирование и расширение бизнеса 

 

Интенсивное: внедрение новых функций, развитие AI-аналитики. 

Экстенсивное: выход на новые регионы, отрасли. 

Партнёрства: интеграция с локальными ИТ-компаниями, совместные 
проекты. 

M&A: приобретение стартапов, интеграция решений. 

Прогнозы: масштабирование — 12–24 месяца, ресурсы — команда 
разработки, маркетинг, поддержка. 

 



 

Финальный вывод 

 

Наиболее перспективной стратегией является внедрение отечественного 
AI-планировщика задач с интеграцией в корпоративные процессы и 
постепенным расширением функционала. Это обеспечивает соответствие 
законодательству, снижение рисков, рост эффективности и практический 
эффект для клиента за счет цифровизации и автоматизации 
бизнес-процессов[2][4][5][8][10][11][14][18]. 
 

  

5 вариативных стратегий​
Планировщик задач с AI, аналогичный Todoist или SingularityApp, — это 
цифровой инструмент для управления делами, который сочетает 
классические функции таск-менеджера с возможностями искусственного 
интеллекта: автоматизация, интеллектуальные напоминания, 
персонализация расписания, интеграции с календарями и мессенджерами, 
а также поддержка командной работы[1][3][4][8][10][11][21]. 

 

Краткий обзор ключевых решений: 

 

Todoist   

Один из самых популярных международных планировщиков с поддержкой 
AI-функций. Позволяет создавать задачи с приоритетами, напоминаниями (в 
Pro-версии), тегами, вложенностью, чек-листами и цветовой маркировкой. 
Есть система "кармы" для мотивации, визуализация задач в виде досок и 
таймлайна, голосовой ввод, интеграция с Google Календарём. Бесплатная 
версия ограничена по количеству проектов и фильтров, PRO — от $4 в 
месяц[3][10][18][21]. 

 

SingularityApp   



 

Российский аналог с акцентом на гибкость и глубокую структуру задач. 
Включает AI-ассистента, двустороннюю синхронизацию с Google 
Календарём, интеграцию с Telegram-ботом и email, чек-листы, вложенные 
задачи, мощные напоминания, трекер привычек, таймер Помодоро. 
Поддерживает создание задач голосом и из разных каналов. Бесплатная 
версия с базовым функционалом, PRO — от 299 
руб./мес.[2][5][8][11][14][20][23][26]. 

 

Taskade   

Планировщик с AI, который формирует и адаптирует расписание под 
пользователя, анализирует привычки, поддерживает командную работу, 
интеграции с мессенджерами. Бесплатная версия ограничена, платные 
тарифы от $4 в месяц[4][21]. 

 

ClickUp AI   

Комплексная платформа для управления проектами с сотнями 
AI-инструментов, глубокой автоматизацией, интеграциями (1000+ 
сервисов), поддержкой командной работы и кастомизацией рабочих 
процессов. Подходит для продвинутых пользователей и бизнеса[1]. 

 

GPT-Планировщик (GPT-Chats.io)   

Онлайн-ассистент на базе GPT, работает как чат-бот без установки, 
помогает структурировать задачи, создавать напоминания, планировать 
день, даёт советы по тайм-менеджменту. Бесплатен, подходит для быстрого 
личного планирования[7]. 

 

Ключевые функции современных AI-планировщиков: 

- Интеллектуальное создание и повторение задач, гибкая настройка 
расписания[2][3][5][8]. 

- Автоматизация рутинных операций и персональные рекомендации по 
приоритетам[1][4][7]. 



 

- Интеграция с календарями (Google, Outlook), мессенджерами (Telegram), 
email, голосовой ввод[5][8][11]. 

- Совместная работа, возможность делиться проектами и задачами[8][10]. 

- Геймификация (карма, трекеры привычек), визуализация прогресса[10][20]. 

- Безопасность: пароли на задачи, корзина для удалённых задач[3]. 

 

Сравнение Todoist и SingularityApp: 

 

| Параметр                | Todoist                        | SingularityApp                       | 

|-------------------------|--------------------------------|--------------------------------------| 

| AI-ассистент            | Есть (ограниченно)             | Есть                                 | 

| Интеграции              | Google Календарь, Outlook      | Google Календарь, 
Telegram, email    | 

| Повторяющиеся задачи    | Быстрая настройка              | Гибкая настройка, 
шаблоны            | 

| Чек-листы               | Как подзадачи                  | Отдельные чек-листы и подзадачи      
| 

| Совместная работа       | Есть                           | Есть (ограниченно)                   | 

| Голосовой ввод          | Есть                           | В разработке                         | 

| Цена                    | Бесплатно/от $4 в месяц        | Бесплатно/от 299 руб./мес.           | 

 

Для кого подходят: 

- Todoist — для тех, кто ценит простоту, кроссплатформенность и 
международный опыт, готов платить за расширенные функции. 

- SingularityApp — для пользователей из России и СНГ, кому важна гибкость, 
локализация, интеграция с Telegram и поддержка русского языка. 



 

- Taskade, ClickUp AI — для команд и продвинутых пользователей, 
требующих автоматизации и расширенной аналитики. 

- GPT-Планировщик — для быстрого и бесплатного личного планирования 
без установки приложений. 

 

Выбор зависит от ваших задач: если нужен мощный и гибкий инструмент с AI 
для индивидуального или командного использования на русском языке — 
SingularityApp; если важна международная поддержка и простота — Todoist; 
если требуется максимальная автоматизация и интеграция — ClickUp AI или 
Taskade[1][3][4][8][10][11][21]. 

  

  

  

  

  

  
 


